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上海二三四五网络控股集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                                   编号：2018-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研                 □分析师会议
□媒体采访                     ■业绩说明会
□新闻发布会                   □路演活动
□现场参观
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	详见附件

	时间
	2018年4月20日14:00—16:00

	地点
	上海市浦东新区环科路555弄2号楼8楼公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长陈于冰先生
联合创始人、首席战略官韩猛先生
董事、副总经理兼财务总监代小虎先生
董事、副总经理兼董事会秘书邱俊祺先生
副总经理罗绘女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	董事、副总经理兼董事会秘书邱俊祺先生主持本次活动，首先由董事长陈于冰先生介绍公司2017年度及2018年第一季度的业绩情况。
公司2017年实现营业收入32.00亿元，同比增长83.75%；实现归母净利润9.48亿元，同比增长49.23%；扣除非经常性损益后的净利润9.12亿元，同比增长76.26%。其中，（1）2017年度全资子公司上海二三四五网络科技有限公司（以下简称“网络科技子公司”）合并报表范围实现营业收入145,511.50万元，较2016年同期增长28.76%；实现归属于母公司所有者的净利润为54,525.41万元，较2016年同期增长38.10%。（2）2017年度全资子公司上海二三四五金融科技有限公司（以下简称“金融科技子公司”）合并报表范围实现的营业收入为199,286.05万元，较2016年同期增长866.22%；归属于母公司所有者的净利润为41,238.45万元，较2016年同期增长271.67%。
截至2017年末，公司总资产91.72亿元，同比增长24.60%；净资产76.32亿元，同比增长14.95%；资产负债率15.11%。
2017年度利润分配预案为每10股转增3股派0.3元（含税），利润分配预案尚需股东大会审议通过。
2018年第一季度公司实现营业收入4.39亿元，同比增长4.44%，归属上市公司净利润2.16亿元，同比增长3.36%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润2.10亿元，同比增长12.92%。
2018年1-6月预计净利润范围为5.66-6.80亿元，同比预计增长25%-50%。

随后由联合创始人兼首席战略官韩猛先生介绍公司业务布局、核心优势及未来展望。
2013年至2017年，公司营业收入复合增长率为59%，净利润复合增长率为71%。公司目前的互联网业务布局大致可以分为：（1）基础层：2345网址导航、2345浏览器；（2）大本营：PC端（好压压缩软件、输入法、安全卫士）；移动端（浏览器、手机助手、天气王、网址导航APP）；（3）拓展层：营销平台、互动广告平台、商业化资源外拓。目前的互联网业务仍然以导航业务为主（占比60%以上），移动占收入比例20%，拓展层业务占比低于10%。希望通过公司的努力，到2020年左右拓展层、大本营、基础层业务的占比能达到3：3：4。
互联网金融业务方面，由于2017年12月互联网消费金融业务的市场环境发生重大变化，截至2017年末，公司已停止了无场景的小额现金贷款业务，计提相应的资产减值准备并计入2017年度财务报表。公司已经建立了较为完整的产品线，2018年将重点发展汽车金融业务、商业金融业务及符合监管政策的有消费场景的小额贷款业务。
公司管理团队稳定，核心团队平均在职年限超过8年，具有卓越的市场嗅觉和互联网运营能力；务实、执行力强；企业价值观坦诚、直接、高效。
公司7年前自建了“2345王牌联盟”推广平台，经过7年深耕经营，目前联盟注册会员数超800万，覆盖27个省份，200多个城市，425个县市，获得2345星级信誉认证的商家近2万家，累计发放积分价值超过12亿元人民币。“2345王牌联盟”已发展成为国内最大和最权威的线下推广平台之一，其有效提升了公司PC端及移动端的产品渗透率，并在用户规模、用户流量转化能力、产品认知度、团队建设等方面形成显著优势，使得公司的获客成本处于行业较低水平。
为了充分挖掘用户在使用互联网服务时所产生的价值，解决目前行业中存在的诸如数据信任度低、传输安全性低等痛点，“2345王牌联盟”平台于2018年1月进一步升级为“2345星球联盟”。“2345星球联盟”平台基于区块链“去中心化、公开透明、不可篡改”等技术优势，最终将构建一个用户网络行为的价值生命周期管理、收益按劳分配的去中心化与可信任的网络生态。用户通过加入星球联盟，用户上网时产生的行为贡献将基于区块链技术被量化与挖取，并通过PoB价值贡献算法（Proof of Behavior）获取工作凭证；2345星球联盟是开放式平台，第三方应用通过接入生态圈，提供多元化的内容和服务，依托开放的生态实现巨大的商业空间。

介绍完毕后，与会人员和公司相关人员采用问答形式进行了沟通，具体内容如下：
问：请问公司近年来业务规模和范围不断扩大，管理团队是否稳定？能否满足公司业务发展需要？
答：公司管理团队稳定，核心团队平均在职年限超过8年，具有卓越的市场嗅觉和互联网运营能力；务实、执行力强。

问：请问公司计划如何布局区块链？
答：公司于2011年3月推出国内首创的线下推广联盟——2345王牌技术员联盟，用于PC端用户推广和价值变现，并于2013年9月推出2345王牌手机联盟，聚焦移动端场景的用户推广和价值变现。经过7年深耕运营，目前联盟注册会员超过800万，获得2345星级信誉认证的商家近2万家，累计发放积分价值超过12亿元人民币。
伴随区块链技术的兴起，其拥有的“安全、不可篡改、透明、去中心化”等特征，天然适合解决当下互联网广告和推广行业的痛点问题。因此，公司结合自身互联网业务形态，引入了区块链技术，将原先“2345王牌联盟”升级为“2345星球联盟”，从根本上解决了目前互联网行业中存在的问题，同时充分挖掘用户在使用互联网服务时所产生的价值，打造一个基于区块链技术的可信任生态。

问：请问“2345星球联盟”未来如何搭建生态系统？
答：承接自“2345王牌联盟”的“2345星球联盟”有着扎实的运营经验和技术基础、良好的口碑、海量用户和合作伙伴资源，平台通过为开发者接入星球链生态圈，为合作伙伴带来“赋能”。所谓“赋能”是以整个区块链生态系统作支撑，通过开放的生态能力，无论是企业用户或是技术服务商，都能从其中获取巨大的商业空间。“2345星球联盟”的“赋能”将是“去中心化”的一次实践，以生态的运维者提供平台与技术支持。

问：请问“2345星球联盟”项目有哪些竞争优势？
答：作为一家拥有2.6亿海量用户的互联网上市企业，2345.com自2005年成立以来始终专注于“互联网上网入口平台”的研发与运营，公司在产品口碑、用户规模、流量变现等方面具有独一无二的优势。
此外，在2345星球联盟的研究团队中，包含了一支国际化、知识结构复合化、年轻化的团队，均是来自高校、互联网行业、金融公司和商业运营的顶尖人才。依托于团队强大的研发能力和执行力，我们才能在短短几个月的时间里，将“2345星球联盟”项目从一个想法变成大家今天所看到的相对成熟的产品。
未来，在不断完善星球联盟生态圈，满足用户需求的同时，“2345星球联盟”也将充分开放合作，与合作伙伴共同构建区块链新生态的双赢局面。我们会不断丰富我们的场景，场景越多、合作方越优质，用户就越多，我们相信这是一个良性循环。

问：请问公司目前在售的“章鱼星球”是一款什么样的产品？
答：章鱼星球是“2345星球联盟”中的一款智能终端产品，是加入星球联盟的必要环节。目前版本的章鱼星球具备私人云盘功能，不仅为用户提供私有存储空间，存放视频、相册、电影、资料等，还可接收用户行为数据、向用户发布生态任务等。未来，章鱼星球硬件集群不仅能够为企业提供CDN加速服务，还会集成更多云存储、分布式处理、分布式数据挖掘等更多云计算功能。

问：请问“2345星球联盟”将给购买者带来哪些回报？
答：“2345星球联盟”变现方式主要有以下几种：
1）2345自有产品变现，如用户使用2345网址导航点击百度、天猫、京东商城等网站的链接，产生了网络行为，这些网站将根据约定支付推广费用。
2）2345精准营销平台变现，2345精准营销平台目前覆盖了二三四五的Web端、PC客户端和移动端的全流量产品，广告主根据投放需求可进行CPT、CPC、CPM等多种形式的广告投放。
3）文化娱乐、电商生活、公益及公共事业等方面的应用。
二三四五公司作为“2345星球联盟”的运营方，将定期公开星球联盟的运营收入以及收益情况，向持有积分星的用户按持有比例进行收益分配。此外，持有积分星的星球联盟用户在“2345星球联盟”平台上，还可以享受星球联盟的生态服务，其中包括所有二三四五自有产品的免费和付费服务，和所有通过开放平台接入的三方免费和付费服务。当用户享受付费服务时，积分星将作为一种支付方式，让用户完成这项消费并获得该付费服务。

问：已经定购了“章鱼星球”，如何获得积分星？
答：“2345星球联盟”使用PoB（即Proof of Behavior）算法机制，PoB根据用户网络价值行为贡献量来运算用户所获得的积分星数量。PoB算例越多，能获得的积分星也就越多。用户购买章鱼星球产品并激活，在加入“2345星球联盟”计划后，通过上网购物、游戏充值、浏览网页以及点击广告等行为，均可以贡献网络价值并获得相应的积分星。另外，所有通过章鱼星球提供的增值服务，如CDN加速服务、P2P加速服务、云计算服务等，也将被视为网络价值行为。未来，2345星球联盟也将不断拓展章鱼星球的增值服务能力，提升章鱼星球的收益能力。

问：在售的区块链硬件“章鱼星球”的毛利率和净利率分别为多少？能否成为新的利润增长点？
答：毛利率、净利率属于公司商业机密不便于透露；目前“章鱼星球”已完成了两期发售，用户购买热情较高。该硬件设备尚未发货，故硬件销售收入仅作为预收款，目前不能确认为收入；公司对于“2345星球联盟”项目充满信心，希望未来能够成为新的利润增长点。

问：“章鱼星球”目前销售很火爆，公司预计销售多少台，产能是否跟得上？
答：公司产品“章鱼星球”委托专业厂商进行生产。同时该产品的前两期发售已认购完毕，目前产能较为有限。公司未来将根据市场需求对供应端产量进行相应调整。

问：请问“2345星球联盟”项目是否涉及ICO？
答：应用区块链技术推出的“2345星球联盟计划”，是对“2345王牌联盟”的升级，没有任何形式的ICO计划。

问：星球联盟的用户是否来自于我们的存量用户，会不会产生“左右互搏”的情况？
答：星球联盟可以帮助公司提高用户粘性和真实活跃度，增大整个生态的价值，让每个参与者的所分享到的利益变得更大，不会出现左右互搏。

问：请问公司目前“现金贷”业务还在继续做吗？现金贷的监管会导致互联网金融板块业务大幅下滑吗？
答：截至2017年12月，公司已经停止了无场景的“现金贷”业务，计提相应的资产减值准备并计入2017年度财务报表。目前来看，监管政策的出台对于公司的互联网金融服务业务产生了一定的影响。2018年公司将重点发展汽车金融、商业金融及有消费场景的小额贷款业务。未来公司将继续在现有互联网消费金融业务的基础上，适时推出符合市场需要的多元化产品和服务，进一步拓展互联网消费金融业务。

问：公司账上资金非常雄厚也有不少金融牌照？如何评估公司旗下的牌照价值？
答：公司账上资金雄厚，我们已有互联网小贷、融资租赁、保理牌照，参股设立信用保险公司及消费金融公司的事项目前在中国银保监会审核中。我们预计未来金融领域的业务将在较强的金融监管的范围内进行。因此坚持合规经营有利于公司未来的持续发展。

问：公司如何判断未来两年的利率环境和监管环境？
答：未来一定时期内宏观利率水平不会变化很大，但监管环境会日益趋严。近年来部分互联网金融公司野蛮生长，扰乱整个行业反而影响了公司业务的发展。由于公司的金融牌照日益健全，强监管环境公司反而会更加受益。在消费升级的背景下，互联网金融行业未来发展仍将持续向好。

问：公司移动端产品的增速情况如何，未来是否会加大移动端的投入？
答：公司在进一步巩固PC端优势地位的同时，特别注重移动互联网端业务发展，移动端产品自2017年1月份开始已全线实现盈利。其中，2345手机助手单月收入达1000万，2345天气王单月收入突破500万。
未来公司将一如既往对移动端加大投放力度，并运用大数据和机器学习技术等前沿技术，深度挖掘互联网用户价值，提升了商业化变现能力。

问：近日，联合创始人韩猛通过协议转让的方式受让了曲水信佳科技有限公司持有的2亿股公司股份，对提升市场信心很有帮助，请问韩猛及其他高管后续是否有增持的计划？
答：公司管理层始终看好公司未来的发展，截至到目前，我们暂时还没有收到韩猛及其他高管的通知，但不排除未来有相关增持计划。

问：请问孙毅、庞升东等几位大股东的减持计划进展情况？
答：股东曲水信佳科技有限公司的减持计划期间为2017年9月30日开始起的6个月，截至目前，减持计划期限已届满。近日，曲水信佳科技有限公司与股东韩猛签署了股权转让协议，计划将持有的2亿股公司股份转让给韩猛，目前该笔交易尚需深圳证券交易所审核通过后方可实施。
股东孙毅先生减持计划期间为2017年11月13日开始起的6个月，减持计划期限将于2018年5月12日届满。由于孙毅先生于2018年3月5日的一笔误操作导致构成了短线交易行为，因此孙毅先生承诺，其本人自该交易发生起的6个月内不再买卖公司股票。
股东庞升东先生及其一致行动人上海瑞度投资有限公司的减持计划期间为2018年3月21日开始起的3个月，减持不超过3,415万股（含3,415万股，占公司目前总股本的比例不超过1%），截至目前减持数量已经过半，但尚未全部完成。

问：公司目前仍然没有实际控制人，公司管理层对这一问题怎么看？
答：公司无实际控制人的事项不影响公司的正常经营，公司管理层看好公司未来的发展，联合创始人通过增持股份等方式以实际行动体现出对公司未来发展的信心。

问：公司2018年第一季度业绩情况如何？
答：公司2018年第一季度营业收入4.39亿元，较去年同期增长4.44%，净利润2.16亿元，较去年同期增长3.36%，扣非后净利润2.1亿元，较去年同期增长12.92%；预计2018年1-6月净利润区间5.66-6.8亿元，同比增长25%-50%，主要原因是公司预计2018年上半年互联网信息服务业务较快增长。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，并按要求签署了《承诺书》。
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附件：
参会者名单
	序号
	姓名
	所属机构

	1
	沈海兵
	天风证券

	2
	陈辛润
	天风证券

	3
	杨然
	国盛证券

	4
	凌晨
	安信证券

	5
	张帆
	安信证券

	6
	杨墨
	国泰君安

	7
	徐紫薇
	国泰君安

	8
	赵泽明
	国泰君安

	9
	宋兴未
	招商证券

	10
	曾子鑫
	招商证券

	11
	黄竞晶
	海通证券

	12
	鲁立
	海通证券

	13
	姜国平
	光大证券

	14
	卫书根
	光大证券

	15
	田杰华
	新时代证券

	16
	李玫
	新时代证券

	17
	宗建树
	国元证券

	18
	郜震霄
	兴业证券

	19
	俞晓琦
	兴业证券

	20
	侯子超
	华泰证券

	21
	黄婉娟
	长城证券

	22
	李雪薇
	长城证券

	23
	汪洁
	长城证券

	24
	王朔雯
	长城证券

	25
	张羽含
	中信证券

	26
	廖辰
	中信证券

	27
	丁俊
	中信证券

	28
	方涵之
	中信建投证券

	29
	陈倩卉
	中泰证券

	30
	陆婕
	中泰证券

	31
	邓芳程
	华创证券

	32
	罗东
	国金证券

	33
	刘馨
	太平洋证券

	34
	李司齐
	广发证券

	35
	沈静
	广发证券

	36
	王二鑫
	广发证券

	37
	齐晓亮
	大和证券

	38
	吴琤
	德邦证券

	39
	邢小伟
	东方财富证券

	40
	李曼玉
	中投证券

	41
	孔彦宁
	德邦证券

	42
	孙艺峻
	华夏基金

	43
	郑泽鸿
	华夏基金

	44
	蒋科
	上投摩根基金

	45
	余李平
	交银施罗德基金

	46
	沈怡
	银河基金

	47
	陈西中
	招商基金

	48
	耿嘉洲
	万家基金

	49
	李东祥
	中海基金

	50
	黄浩
	太平养老

	51
	祝迪川
	东证融汇

	52
	蒋俊
	国投瑞银资本

	53
	黄佳丽
	华泰保兴基金

	54
	高欣
	华泰证券资管

	55
	王益聪
	上海名禹资产管理有限公司

	56
	陈美风
	上海名禹资产管理有限公司

	57
	唐俊杰
	大朴资产

	58
	刘华
	大朴资产

	59
	唐斌
	久银投资

	60
	陈杰
	益菁汇资产

	61
	周慜
	益菁汇资产

	62
	王仲明
	上海哈平投资有限公司

	63
	童驯
	上海同犇投资

	64
	陈枫笛
	证券时报

	65
	栗航
	伴榕投资

	66
	赵志成
	琛晟资产

	67
	张玮
	敦和资产

	68
	邢哲
	枫池投资

	69
	崔安杰
	富舜资产

	70
	张岩松
	合晟资产

	71
	秦剑
	厚扬投资

	72
	陈晓伟
	吉渊投资

	73
	陈勇
	玖鹏资产

	74
	汪龙伟
	康翼资本

	75
	裴国强
	康翼资本

	76
	肖麒麟
	满坡栗资本

	77
	李培梅
	米牛投资

	78
	王超
	民森投资

	79
	曹丹阳
	纳理资本

	80
	张士强
	朴道瑞富

	81
	鲍伟
	仁布投资

	82
	张竹琛
	上海本颐投资

	83
	丁颖
	上海晟沣投资

	84
	付剑
	上海湘楚资产

	85
	刘骏阳
	上海湘楚资产

	86
	杨倩
	上海毅木资产管理有限公司

	87
	葛鹏飞
	上海永望资产管理有限公司

	88
	成佩剑
	尚雅投资

	89
	杨森
	时富金融

	90
	刘伟
	细水投资

	91
	谷海涛
	相龙投资

	92
	唐鳗琳
	亿懋资产

	93
	郑梅
	宇实投资

	94
	郑川鼎
	禹钧投资

	95
	余沛凌
	浙江满坡栗资产管理有限公司

	96
	傅明笑
	准锦投资

	97
	李晓
	常熟农商行

	98
	林琰
	东亚银行

	99
	余昳丽
	光大银行

	100
	茅文杰
	韩亚银行

	101
	许艳波
	韩亚银行

	102
	杨涛
	交行广州越秀支行

	103
	林晓军
	民生银行

	104
	张嘉航
	南京银行

	105
	黄之骏
	宁波银行

	106
	山淑君
	宁波银行

	107
	徐晓益
	宁波银行张江支行

	108
	王洪平
	平安银行

	109
	张晓骊
	平安银行

	110
	陈正杰
	厦门国际银行徐汇支行

	111
	梁铁伟
	上海华瑞银行

	112
	尹筱玲
	上海华瑞银行

	113
	马逸隽
	上海农商银行

	114
	应宇翔
	上海农商银行

	115
	张贵敏
	上海农商银行

	116
	林雅妮
	兴业银行上海分行

	117
	潘峻琪
	邮储银行宝山分行

	118
	黄裕
	邮储银行宝山区泗塘支行

	119
	金洁
	邮储银行宝山支行

	120
	张营辉
	招行股权投资部

	121
	马欣旻
	招商银行杨思支行

	122
	苏嘉
	浙江稠州商业银行股份有限公司上海分行

	123
	吴文瑞
	浙江稠州商业银行股份有限公司上海分行

	124
	何剑雯
	中国银行

	125
	黄健
	中国银行

	126
	李瑾
	中信银行

	127
	徐波
	中信银行

	128
	朱琳
	中信银行

	129
	葛芯蕊
	大公国际

	130
	薛斌
	大公国际

	131
	呼梦月
	中诚信评级

	132
	姚琪
	华澳国际信托有限公司

	133
	郑雪萍
	上海玖歌投资

	134
	叶霞
	博赢

	135
	廖炫富
	国泰世华

	136
	张巧乔
	汇盈金服

	137
	孙荣昌
	精工集团

	138
	祝安
	宁圣集团

	139
	陈靓
	全景网

	140
	许亚
	上海融之家信息技术有限公司

	141
	李文文
	山西天睿信合汽车服务有限公司

	142
	钱凯
	山西天睿信合汽车服务有限公司

	143
	周文瀚
	上海国儒集团

	144
	陈云
	团盈(上海)网络科技有限公司

	145
	孙英
	上海交大昂立股份有限公司

	146
	卢晓坤
	武汉信用集团

	147
	靳燕
	武信实业

	148
	姜楠楠
	怡亚通

	149
	称成
	易正朗投资
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